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Die STRUB & Co. AG, Tochterfirma der FUCHS SE produziert seit Giber 100 Jahren hochqualitative Hightech
Produkte und glanzt mit Tradition und Erfahrung in der Schmierstoffbranche. Zusammen mit mehr als 30
hochmotivierten Mitarbeitenden arbeiten wir in der Schweiz an innovativen Ideen und streben auf dem
internationalen Markt nach bestméglichen Losungen fiir unsere Kunden.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir per sofort oder nach Vereinbarung eine:n

Area Sales Manager (m/w/d) 100 % Industrie - Region Zentralschweiz

Als Spezialist:in betreuen Sie selbststandig die Kunden im zugeteilten Vertragsgebiet und sind verantwortlich fiir
die Einhaltung der Besuchstermine. Mit lhrer fundierten Ausbildung, sowie mehrjahriger Erfahrung im Verkauf,
sind Sie in der Lage diese Aufgaben und Anforderungen mit Freude zu meistern.

Zu lhren Aufgaben gehoren:

Sie betreuen die Kunden in der lhnen zugeteilten Region

Anwendung der unterschiedlichen Vertriebs Methodiken, Bedarfsanalyse und Lésungsdesign

Sie erstellen in Zusammenarbeit mit den Kollegen Losungskonzepte/bzw.-Produkte fir die jeweilige
Kundenanforderung

Gemeinsam mit der Geschaftsleitung definieren Sie ihre Umsatz- und Margenziele in der von lhnen
betreute Region

Ihre Kundenbesuche und Ergebnisse dokumentieren und verwalten Sie digital (CRM), um eine
entsprechende Planung fiir das Geschaftsjahr sicherzustellen

Standige Weiterbildung in Sachen Produkte und deren Entwicklungen (enge Abstimmung mit den
Kolleg:innen aus Labor und Entwicklung)

Sie nehmen an den regelmassigen Vertriebsveranstaltung (Meeting, Kick-Off, Konferenzen, Messen, etc.)
teil und tragen zum Erfolg dieser Veranstaltungen bei

Aufbau und Weiterentwicklung der Markttrends, sowie die technologische Weiterentwicklung und
Beobachtung des fiir Sie relevanten Markt, inklusive lhrer Marktbegleiter (Wettbewerb)

lhr Profil:

technisch-orientierte abgeschlossene Berufsausbildung, Schwerpunkt Metallverarbeitung mit starker
Affinitat von kaufmannischen Ablaufen

Ausgezeichnete Deutsch / Schweizerdeutsch- und Englischkenntnisse setzen wir voraus

Sicheres, sprachgewandtes und serioses Auftreten, stark im Vertrieb mit einem Berateransatz
Strategisches Denken und Gesplir fiir den Markt

Verhandlungs- und Abschlusssicherheit auf allen Ebenen der Entscheidungstrager der
Kundenunternehmen

Erfahrung mit CRM und NAV 2018 von Vorteil

Mindestens 2-jahrige Aussendienst-Erfahrung im Bereich Schmierstoffe / Maschinenbau / Industrie

Das diirfen Sie von uns erwarten:

Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Position mit Entwicklungspotential

Zeitgemasse Anstellungsbedingungen mit attraktiven Zusatzleistungen

Zukunftssicherer Arbeitsplatz mit steigender Verantwortung

Griindliche Einarbeitung, regelmassige Schulungen und Erfahrungsaustausch mit Kollegen
Unbefristetes Arbeitsverhaltnis

Firmenwagen

Ein freundliches und motiviertes STRUB-Team erwartet Sie in einem modernen Arbeitsumfeld

Ihre Bewerbung senden Sie bitte per E-Mail an:

STRUB & Co. AG Sabrina Romang
Muhlemattstr. 5 s.romang@strub-lube.ch
CH-6260 Reiden Tel.: +41 62 785 70 39



